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Resumen ejecutivo

Informacion de mercado

e Lacerveza fue el tipo de bebida alcohdlica con mayor consumo en Canadé en 2023, con un 35,5%
(CAD 9.336,2 millones). No obstante, el consumo de vino represento el 42,6% (CAD 2.767,4
millones) del consumo total de alcohol en Quebec.

e El vino tinto fue el que mayores ventas present6 entre los consumidores canadienses (50,5%;
CAD 3.970,5 millones), seguido del vino blanco (34%; CAD 2.676,6 millones), y los espumosos
(8%; CAD 630,9 millones).

e En 2023, Canada fue el cuarto importador de vino a nivel mundial (USD 1.995 millones),
luego de Estados Unidos de América (USD 6.991 millones), Reino Unido (USD 5.051 millones)
y Alemania (USD 2.899 millones).

e Francia fue el principal proveedor de vinos de Canad, con una participacion del 25,9% (CAD
696,5 millones), seguido de Italia y Estados Unidos, con 22,6% (CAD 608,7 millones) y 21,1%
(CAD 567,3 millones), respectivamente.

e Quebec es la mayor provincia importadora de vino de Canadé, alcanzando CAD 1.082,3 millones
en 2023. Mientras que casi todos los vinos embotellados importados se venden en puntos de venta
de propiedad y gestion provincial, los vinos importados a granel embotellados en Quebec pueden

venderse en tiendas de alimentos.

e LaJuntaProvincial de Licores de Ontario (LCBO) es uno de los mayores compradores de bebidas
alcohdlicas del planeta. Los vinos importados se venden principalmente a través de estableci-
mientos minoristas de propiedad y gestion provincial, aunque a raiz de algunos cambios norma-
tivos recientes se ha autorizado a algunos establecimientos minoristas de alimentos a distribuir

Vvino y cerveza.

e Puntos de venta: la venta de vino en Canadé esta regulada a nivel provincial, lo que da lugar a
normas de mercado Yy restricciones muy diferentes entre sus provincias. Los principales mercados,
como Quebec y Ontario, funcionan dentro de un sistema de monopolio gubernamental, en el que
las juntas provinciales de licores actian como Unico importador y distribuidor de bebidas alcoho-
licas. Las ventas a los consumidores finales pueden realizarse a través de una serie de canales de

venta al por menor, como la venta al por menor de los monopolios, y -de manera creciente- en
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algunas tiendas de alimentos. British Columbia es un sistema de modelo mixto, con un canal de
distribucion y tiendas minoristas gestionadas por el gobierno, asi como una red de tiendas priva-
das. Alberta es la Unica provincia con un mercado de alcohol completamente abierto y privado,
lo que permite a las numerosas tiendas privadas trabajar con importadores y distribuidores o por

su cuenta para abastecerse de productos importados.

Importaciones y competencia

En 2023, Canada fue el cuarto destino de nuestras exportaciones de vinos (USD 43,9 millo-
nes), luego de Estados Unidos de América (USD 180,5 millones), Reino Unido (USD 103 millo-
nes) y Brasil (USD 89 millones).

Argentina fue el 8vo proveedor de vinos de Canadé, con ventas por CAD 76,2 millones (2,8%).

Con relacion al 2022, esto significé una disminucion del 22,3% (CAD 21,8 millones).

En la Gltima década, Francia registré en promedio un valor de exportaciones de vino a Canada
5,7 veces mayor (CAD 571,8 millones) al de nuestro pais (CAD 101,8 millones); en lo que res-
pecta a Estados Unidos la diferencia fue de 5,3 veces (CAD 530,6 millones), al igual que en el
caso de Italia (CAD 527,5 millones).

En el mismo periodo, las ventas de vino argentino experimentaron una tasa de crecimiento pro-
medio anual de -2,9%, registrando un valor maximo de CAD 115,9 millones en 2015 y un valor
minimo de CAD 76,2 millones en 2023.

Alberta fue la provincia que recibi6 la mayor cantidad de vino proveniente de Argentina, alcan-
zando un 30,9% (CAD 23,6 millones) del total del comercio de vinos argentinos hacia Canada,
seguido de Ontario (23,7%; CAD 18,1 millones), Quebec (20,3%; CAD 15,5 millones), y British
Columbia (17,8%; CAD 13,5 millones).

El tipo de vino argentino que tuvo mayores niveles de importaciones desde Alberta fue el “vino
tinto con un grado alcohdlico menor o igual a 13,7%, en una presentacion de hasta 2 litros”
(P.A. 2204.21.10.92), registrando CAD 12,8 millones, y abarcando el 54,3% del total de las im-
portaciones de vinos provenientes de Argentina. Esto representé el 10,8% del total de las impor-

taciones realizadas por Alberta de vinos de dicha presentacion en 2023.

El tipo de vino argentino que tuvo mayores niveles de importaciones desde Ontario fue el “de
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uva con un grado alcohdlico entre a 13,7% Yy 14,9%, en una presentacion de hasta 2 litros ” (P.A.
2204.21.21.00), registrando CAD 9,1 millones, y abarcando el 50,6% del total de las importacio-
nes de vinos provenientes de Argentina. Esto representd el 5,2% del total de importaciones reali-

zadas por Ontario de vinos de dicha presentacion en 2023.

El tipo de vino argentino que tuvo mayores niveles de importaciones desde Quebec fue el “uva
con un grado alcohdlico entre a 13,7% y 14,9%, en una presentacion de hasta 2 litros” (P.A.
2204.21.21.00), registrando CAD 6,2 millones, y abarcando el 40,2% del total de las importacio-
nes de vinos provenientes de Argentina. Esto representé el 3,5% del total de importaciones reali-
zadas por Quebec de vinos de dicha presentacion en 2023.

El tipo de vino argentino que tuvo mayores niveles de importaciones desde British Columbia
fue el “vino de uva con un grado alcohdlico entre a 13,7% Yy 14,9%, en una presentacion de hasta
2 litros” (P.A. 2204.21.21.00), registrando CAD 7,3 millones, y abarcando el 54,3% del total de
las importaciones de vinos provenientes de Argentina. Esto representd un 10,1% del total de im-

portaciones hacia British Columbia de vinos de dicha presentacion en 2023.

En 2023, la provincia de Nova Scotia fue la que tuvo mayores niveles de importacién de vino a
granel argentino (P.A. 2204.29), registrando CAD 165.852 y abarcando el 36,7% del total. Le
siguieron las provincias de Ontario (CAD 160.982; 36%), British Columbia (CAD 85.067;
18,8%), y Alberta (CAD 38.619; 8,5%). Sin embargo, las ventas totales experimentaron una caida
del 81% con respecto a aquellas de 2022.

El tipo de vino a granel argentino que tuvo mayores niveles de importaciones en Canadé en
2023 fue el “Vino de uva, blanco, incluido el fuerte, con graduacion alcohodlica <= 13,7% en
volumen, en envases > 10 |~ (P.A. 2204.29.10.10), registrando CAD 203.438, y abarcando el

45% del total de las importaciones de vinos a granel provenientes de Argentina.

Aranceles: las importaciones argentinas de vino de uva tinto y vino de uva blanco, con grado
alcohdlico volumétrico <=13.7 % vol, en recipientes <=2 litros (P.A. 2204.21.10.92 y
2204.21.10.91) pagan un arancel de 1,87 ¢/litro. El “Vino de uva, incluido el fuerte, con grado
alcohdlico volumétrico >13,7% vol<=14,9% vol, ctnr<=2 litros” (P.A. 2204.21.21.00) paga un

arancel de 4,68 ¢/litro. Las importaciones de vino a granel (P.A. 2204.29) no pagan arancel.

Nuestros principales competidores (Chile, Australia, Nueva Zelanda, EE.UU, Francia, Italia y

Espafia) no enfrentan aranceles por contar con sendos acuerdos de libre comercio con Canada.
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Recomendaciones

Agentes

Por la naturaleza federal y descentralizada de Canada, la venta de vino se encuentra regulada por
diferentes organizaciones provinciales, dando normas y restricciones que pueden variar amplia-
mente entre provincias. Por lo tanto, puede ser mas provechoso concentrarse en penetrar en una

region que disefiar una estrategia Unica para todo el pais.

En las provincias canadienses en las que existe un monopolio rara vez se tendra un trato directo
con ellos para la venta. En su lugar, la bodega deberd nombrar un agente, que debera estar regis-
trado y quien representara a la bodega ante el monopolio. Lo mejor es contratar los servicios de

un agente ya registrado.

Principales ferias y eventos del sector: Vancouver International Wine Festival y La Grande Dé-

gustation.

Precios y competencia

Una bodega argentina recibe alrededor del 25% del valor de venta al publico del vino en Canada.
Es decir, un vino que el pablico adquiere a CAD 20 es pagado CAD 5 al productor. El resto del
precio esta explicado por el flete y demés costos de importacion, impuestos y la remarcacion del

monopolio de la provincia en cuestion.

El precio promedio de los vinos argentinos en Canadé oscila entre los CAD 15y los CAD 40. Es
decir que, por lo general, se trata de vinos de una gama "media". La cepa argentina con mayor

presencia en este mercado es el Malbec.


https://vanwinefest.ca/
https://lagrandedegustation.com/
https://lagrandedegustation.com/

Panorama Sectorial

Ventas

El Gréafico 1 muestra el valor de las ventas de vino, tanto de aquellos producidos en Canada como
de los importados, en el periodo 2018-2023. En dicho periodo, se registré una tasa de crecimiento pro-
medio anual en la venta total de vinos de 1,1%, mientras que la de vinos producidos en Canada y la de
vinos importados fue de 0,1% y 1,5% respectivamente.

En 2023, el valor total de las ventas de vino registré un aumento interanual del 0,6% (CAD 45,6
millones). El valor de las ventas de los vinos importados aument6 en un 0,4% (CAD 23,9 millones),
mientras que aquellas de los vinos producidos en Canada disminuy6 en un 1% (CAD 21,7 millones).

Aunque existe una produccion local, el vino importado sigue siendo de preferencia por el consu-

midor canadiense, alcanzando en 2023 el 70,9% de las ventas.

Gréfico 1. Valor total de venta de vino en Canada: 2018 — 2023 (millones CAD)
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Fuente: Statistics Canada

Ventas por categoria

En el periodo 2022-2023, la categoria de vino que registro el valor més alto en ventas fue el vino
tinto (50,5%), seguido del vino blanco (34%), y el vino espumoso (8%) (Tabla 1).


https://www150.statcan.gc.ca/t1/tbl1/en/cv.action?pid=1010001101

Tabla 1. Ventas de vinos por categoria en el periodo 2022-2023

Categoria Ventas (CAD millones) %

Vinos tintos 3.970,4 50,5
Vinos blancos 2.676,6 34
Vinos espumosos 630,9 8
Vinos rosados 309,2 3.9
Otros vinos 176,3 2,2
Vinos fortificados 104,5 1,3
Vino total 7.867,9 100,0

Fuente: Statistics Canada

En comparacion con el periodo 2021-2022, las ventas de vino tinto presentaron una disminucion
del 2,5% (CAD 103,8 millones), mientras que las de vino blanco aumentaron en 3,8% (CAD 98,1 millo-

nes), al igual que las de vino espumoso en 5,9% (CAD 35,2 millones).

Ventas de vinos por provincia

Si bien la cerveza fue la bebida alcohdlica preferida en gran parte de Canadé en el periodo 2022-
2023, como es el caso en Ontario (35,5%; CAD 3.562,2 millones) y Alberta (33,6%; CAD 943,3 millo-
nes), el vino ocupd el primer lugar en Quebec (42,6%; CAD 2.767,4 millones). Los residentes de los
Territorios del Noroeste (13,7%; CAD 7,5 millones) tuvieron un bajo consumo, posiblemente por contar

con menos oferta (Statistics Canada, 2024).

Consumo

El volumen total de vinos vendidos experimentd una disminucion de 3% (15,7 millones de litros),
principalmente por una disminucion en el consumo de los vinos importados del 3,7% (11,6 millones de
litros), mientras que el consumo de vinos producidos en Canadéa solo se redujo en un 2% (4,1 millones
de litros) (Grafico 2).


https://www150.statcan.gc.ca/t1/tbl1/en/cv.action?pid=1010001101
https://www150.statcan.gc.ca/n1/daily-quotidien/240306/cg-a004-png-eng.htm

Gréfico 2. Volumen total de venta de vino en Canada

Volumen 2018 — 2023 (millones de litros)
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Fuente: Statistics Canada

Consumo por categoria

En el periodo 2022-2023, la categoria de vino que registro el volumen de consumo mas alto fue

el vino tinto (48,8%), seguido del vino blanco (39%), y el vino espumoso (5,1%) (Tabla 2).

Tabla 2. Consumo de vinos por categoria en el periodo 2022-2023

Categoria Consumo (millones de litros) %
Vino total 500,4 100,0
Vinos tintos 2442 48,8
Vinos blancos 195,4 39
Vinos espumosos 25,5 51
Vinos rosados 20,5 4,1
Vinos fortificados 6,1 1,2
Otros Vinos 0,9 0,2

Fuente: Statistics Canada

En comparacion con el periodo 2021-2022, el consumo en litros de vino tinto disminuy6 un 5,5%
(14,3 millones de litros) respecto del afio anterior, al igual el de vino blanco, que cay6 un 0,7% (1,4
millones de litros). EI consumo de vino espumoso, por su parte, aumentd un 2,5% (631.000 litros).

Importaciones

En 2023, Francia fue el principal proveedor de vinos de Canada, con una participacion del 25,9%
(CAD 696,5 millones), seguido de Italia y Estados Unidos con 22,6% (CAD 608,7 millones) y 21,1%
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https://www150.statcan.gc.ca/t1/tbl1/en/cv.action?pid=1010001101
https://www150.statcan.gc.ca/t1/tbl1/en/cv.action?pid=1010001101

(CAD 567,3 millones), respectivamente (Tabla 3). Argentina se ubicé en la 8va posicion con 2,8% (CAD
76,2 millones). En relacion al 2022, Argentina registr6 una disminucion de exportaciones de vinos hacia
Canadé del 22,3% (CAD 21,8 millones)

Tabla 3. Importaciones de Vinos (P.A 2204) por pais proveedor: 2019 — 2023 (millones CAD)

# Pais 2019 2020 2021 2022 2023
1 Francia 587,9 602,4 720,2 725,5 696,5
2 Italia 553,2 552,9 597,3 648,8 608,7
3 | Estados Unidos 520,5 568,7 598,1 618,4 567,3
4 Espafia 162,9 167,4 187,1 169,2 165,0
5 Australia 223,4 209,7 185,9 216,6 161,9
6 | Nueva Zelanda 127,7 128,2 118,1 152,2 130,1
7 Chile 123,5 124,8 108,3 116,4 90,1
8 Argentina 105,6 106,7 96,9 98,0 76,2
9 Portugal 72,6 77,3 78,9 74,2 71,8
10 Sudafrica 44,3 41,5 49,3 56,0 43,1
Total 2.585,8 2.646,4 2.817,1 2.954,9 2.693,6

Fuente: Government of Canada

En la Gltima década, Francia registré en promedio un valor de exportaciones de vino a Canada
5,7 veces mayor (CAD 571,8 millones) al de Argentina (CAD 101,8 millones); en lo que respecta a
Estados Unidos la diferencia fue de 5,3 veces (CAD 530,6 millones), al igual que en el caso de Italia
(CAD 527,5 millones) (Gréfico 3).

En el mismo periodo, las ventas de vino argentino experimentaron una tasa de crecimiento pro-
medio anual de -2,9%, registrando un valor maximo de CAD 115,9 millones en 2015 y un valor minimo
de CAD 76,2 millones en 2023 (Gréfico 3).

Gréfico 3. Importaciones de vinos (P.A. 2204): 2013 — 2023 (millones CAD)
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https://www.ic.gc.ca/app/scr/tdst/tdo/crtr.html?grouped=GROUPED&searchType=KS_CS&naArea=9999&countryList=DET&toFromCountry=CDN&reportType=TI&customYears=2022%7C2021%7C2020%7C2019%7C2018%7C2017%7C2016%7C2015%7C2014%7C2013%7C2012&timePeriod=%7CCustom+Years&currency=CDN&productType=HS6&hSelectedCodes=%7C2204&runReport=true

Fuente: Government of Canada

En 2023, el 97,5% (CAD 74,3 millones) de las ventas de vino argentino a Canada correspondieron

a aquellos correspondientes a la partida arancelaria 2204.21 (Vino de uvas frescas, incl. encabezado;
mosto de uva, en el que la fermentacidn se ha impedido o cortado afiadiéndole alcohol, en recipientes
con capacidad <= 2 | (exc. vino espumoso)). La participacion de otras categorias de vinos en las ventas

se muestra en la Tabla 4.

Tabla 4. Ranking de Importaciones de vinos argentinos por clasificacion de partidas pertenecientes a P.A.
2204: 2022-2023

P.A. de vino perteneciente a P.A. 2204 CAD millones
P.A. 2204.10 - Vino espumoso, de uvas frescas 0,2 0,3%
P.A. 2204.21 - Vino de uvas frescas, incl. encabezado; mosto de uva, en el que la fer-
mentacién se ha impedido o cortado afiadiéndole alcohol, en recipientes con capaci- 74,3 97,5%
dad <=2 1 (exc. vino espumoso)

P.A. 2204.22 - Vinos de uvas frescas, incl. encabezado, y mosto en el que la fermen-

tacion se ha impedido o cortado afiadiendo alcohol, en recipientes con capacidad> 2 1,2 1,6%
I pero <= 10 | (exc. vino espumoso)

P.A. 2204.29 - Vinos de uvas frescas, incl. encabezado, y mosto en el que la fermen-

tacion se ha impedido o cortado afiadiendo alcohol, en recipientes con capacidad 0,45 0,6%

<10 litros (exc. vino espumoso) — Vino a granel
Fuente: Government of Canada

En cuanto a las ventas totales de vino a granel argentino en Canada, en 2023 se registro una
caida del 81% (correspondiente a CAD 1,9 millones) respecto al afio anterior. En la Tabla 5 se observan

las ventas de vino argentino a granel por sub-categorias de la P.A. 2204.29.

Tabla 5. Ranking Importaciones de vinos a granel argentinos por clasificacion de sub-partidas pertenecientes
aP.A. 2204.29: 2023

Clasificacion especifica de vino (P.A) é%g %
2204.29.10.10 - Vino de uva, blanco, incluido el fuerte, con graduacion alcohdlica <= 13,7% en
203.438 = 45
volumen, en envases > 10 |
- Vi i i strico <= 0
5324.29.10.20 Vino de uva, tinto, incl. fuerte, grado alc volumétrico <= 13,7%, en envases > 135141 29.9
2204.29.21.00 - Vino de uva, nep, incluido el fuerte, con graduacion alcohdlica >13,7% vol pero
- . 83.399 = 184
<=14,9%, caja > 10 litros
2204.29.22.00 - Vino de uva, n.e.p., incluido el fuerte, con graduacion alcohélica vol >14,9%
7 - - 30.481 6,7
pero <=15,9%, caja > 10 litros
Total 452.459 | 100

Fuente: Canadian International Merchandise Trade Web Application

Para conocer mas acerca del mercado de vino a granel argentino en la provincia de Ontario, se
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https://www.ic.gc.ca/app/scr/tdst/tdo/crtr.html?grouped=GROUPED&searchType=KS_CS&naArea=9999&countryList=DET&toFromCountry=CDN&reportType=TI&customYears=2022%7C2021%7C2020%7C2019%7C2018%7C2017%7C2016%7C2015%7C2014%7C2013%7C2012&timePeriod=%7CCustom+Years&currency=CDN&productType=HS6&hSelectedCodes=%7C2204&runReport=true
https://www.ic.gc.ca/app/scr/tdst/tdo/crtr.html?grouped=INDIVIDUAL&searchType=KS_CS&areaCodes=744&naArea=9999&countryList=specific&toFromCountry=CDN&reportType=TI&customYears=2023&timePeriod=%7CCustom+Years&currency=CDN&productType=HS6&hSelectedCodes=%7C220410%7C220421%7C220422%7C220429%7C220430&runReport=true
https://www150.statcan.gc.ca/n1/pub/71-607-x/2021004/imp-eng.htm

recomienda revisar el sitio web de Argentina Trade Net, donde encontrara un informe elaborado por el

Consulado de Argentina en Toronto.

Importaciones de vino argentino de sub-partidas de P.A. 2204.21

En 2023, la categoria de vinos argentinos que mayor valor de comercio hacia Canada registro fue
la de “vino de uva con un grado alcohdlico entre a 13,7% y 14,9%, en una presentacion de hasta 2
litros” (P.A. 2204.21.21), por un monto total de CAD 32,6 millones (Tabla 6), lo que significdé una
disminucion de 24,6% (CAD 10,7 millones) en comparacion con los niveles registrados en 2022.

Tabla 6. Ranking top 5 Importaciones de vinos argentinos por clasificacion de sub-partidas pertenecientes a
P.A. 2204.21: 2022-2023

Valor Cantidad Valor Cantidad

Clasificacion especifica de vino (P.A) / L ! L
(millones = (millones = (millones = (millones

CAD) litros) CAD) litros)

2204.21.21.00 - Vinos de uva, nes, incluido el fuerte, grado al- 433 50 326 37
cohdlico volumétrico >13,7% vol<=14,9% vol, ctnr<=2 litros ' ' ' '

2204.21.10.92 - Vino de uva, tmto_, grado alcohqllco volumeétrico 39,3 6.0 318 4.6

<=13,7 % vol, en recipientes <=2 litros

2204.21.10.91 - Vino de uva, blanco, ncop, grado alcohélico volu- 97 17 84 13

métrico <=13.7 % vol, en recipientes <=2 litros ' ' ' '
2204.22.21.00 - Vino de uva, nep, incluido el fuerte, grado alcoho-
lico volumétrico >13,7% pero <=14,9%, en recipiente >2 litros, 1 0,2 11 0,2
pero <=10 litros
2204.21.10.99 - Vinos de uva, nep, con grado alcohoélico volumé- 0.9 01 1 0.2

trico <=13,7% vol, en recipientes <=2 litros
Fuente: Canadian International Merchandise Trade Web Application

A su vez, los niveles de importaciones de vino argentino de esta categoria (P.A. 2204.21.21)
representaron un 6% del total en 2023, colocando a la Argentina como el 6to proveedor (Tabla 7). Se
puede observar como la importacion de esta clase de vino disminuyo para todos los paises, menos Es-

pafia, en comparacion a los niveles de 2022.
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Tabla 7. Importaciones de P.A. 2204.21.21 por pais proveedor en 2022-2023

2022 2023
Valor (millones ?rﬁnlt:)iaeg Valor (millones %rﬁméiaeg
CAD) : CAD) :

1  Estados Unidos 223,1 13,1 191,9 10,7
2 Italia 106,1 6,1 98,4 5
3 Francia 95,5 7,5 86,6 6,2
4 Esparia 51,9 5,8 52,2 54
5 Australia 73,1 8,0 44,8 4,6
6 Argentina 43,3 50 32,6 3,7
7 Chile 24,2 2,6 15,2 1,5
8 Sudafrica 9,1 1,2 7,7 0,9
9 Portugal 6,9 0,8 6,6 0,8
10 | Nueva Zelanda 2,8 0,2 1,7 0,1

Total 639,9 50,4 542,3 39,1

Fuente: Canadian International Merchandise Trade Web Application

Importaciones por provincia

La siguiente seccion analiza el comportamiento de las importaciones provinciales canadienses de
vino. En 2023, Alberta fue la provincia que recibid la mayor cantidad de vino proveniente de Argentina,
alcanzando un 30,9% (CAD 23,6 millones) del total del comercio de vinos argentinos hacia Canada,
seguido de Ontario (23,7%; CAD 18,1 millones), Quebec (20,3%; CAD 15,5 millones), y British Co-

lumbia (17,8%; CAD 13,5 millones) (Government of Canada, 2024). En general, todas las provincias

disminuyeron sus importaciones con respecto a los niveles registrados en 2022.

Alberta

Alberta Gaming, Liquor and Cannabis (AGLC) es la entidad gubernamental que supervisa las
industrias de juegos, licores y cannabis en la provincia de Alberta. De acuerdo con su reporte 2022-2023,
las cervezas registraron un 33,6% (CAD 943,3 millones) de las ventas totales de bebidas alcohdlicas,
seguidas de los “Spirits” (33,2%; CAD 933,6 millones) y los vinos (22,7%; CAD 636,9 millones)
(AGLC, 2023). En ese mismo afio, las ventas de vino tinto representaron un 55,5% (CAD 353,5 millo-

nes) del total de las ventas de vinos, seguidas por aquellas de vino blanco (28,8%; CAD 183,6 millones),
y vino espumoso (8,9%; CAD 56,6 millones) (Statistics Canada, 2024).
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En 2023, Argentina fue el sexto proveedor de vinos de Alberta, con ventas por un total de CAD
23,6 millones y abarcando un 5,9% del mercado (Tabla 8). El afio anterior, registrd un nivel de ventas de
CAD 29,4 millones y una participacion del 6,6%.

Tabla 8. Alberta: importaciones de vinos (P.A 2204) por pais proveedor (afio 2023)

# Pais Valor (millones CAD) %
1 Estados Unidos 139,8 34,7
2 Italia 75,2 18,7
3 Francia 70,4 17,5
4 Nueva Zelanda 32,1 8,0
5 Australia 23,8 59
| 6 Argentina 23,6 59 |
7 Esparia 11,2 2,8
8 Chile 9,9 2,5
9 Portugal 5,6 14
10 Alemania 55 1,4
Total 402,4 100

Fuente: Government of Canada

En 2023, el tipo de vino argentino méas vendido en Alberta fue el “vino tinto con un grado al-
coholico menor o igual a 13,7%, en una presentacion de hasta 2 litros ” (P.A. 2204.21.10.92), registrando
ventas por CAD 12,8 millones, y abarcando el 54,3% del total de las importaciones de Alberta de vinos
provenientes de Argentina y un 10,8% del total de importaciones de Alberta de vinos de dicha presenta-
cion.

La segunda categoria de vino argentino mas comercializada en Alberta fue el “vino de uva con
un grado alcohdlico entre a 13,7% y 14,9%, en una presentacion de hasta 2 litros” (P.A. 2204.21.21.00)
(37,6%; CAD 8,9 millones), abarcando un 8,5% del total de las importaciones de Alberta de vinos de

dicha presentacion.

Ontario

La Junta Provincial de Licores de Ontario (LCBO) es uno de los mayores compradores de
bebidas alcoholicas del planeta. Los vinos importados se venden principalmente a traves de estableci-
mientos minoristas de propiedad y gestion provincial, aunque recientes cambios normativos han autori-
zado a algunos establecimientos minoristas de alimentacion privados a distribuir vino y cerveza. Para

mayor informacion acerca de los procedimientos detallados a seguir para acceder al mercado de vinos de
-14 -


https://www.ic.gc.ca/app/scr/tdst/tdo/crtr.html?grouped=GROUPED&searchType=KS_CS&naArea=P48&countryList=DET&toFromCountry=CDN&reportType=TI&customYears=2023%7C2022&timePeriod=%7CCustom+Years&currency=CDN&productType=HS6&hSelectedCodes=%7C2204&runReport=true

Ontario y participar en los procesos de seleccion y adquisicion del LCBO, se recomienda visitar el sitio

web de Argentina Trade Net, que contiene una guia para la exportacion de vinos argentinos a la Provincia

de Ontario, elaborado por el Consulado de Argentina en Toronto.

En 2023, la venta de cerveza alcanzo el 35,4% (CAD 3.562,3 millones) de la venta de licor en la
provincia de Ontario, aumentando un 5,5% (CAD 186,5 millones) interanualmente. Por su lado, las ven-
tas de vinos alcanzaron un 28,5% (CAD 2.861,6 millones), presentando una disminucion interanual del

1,7% (CAD 49,8 millones) (Statistics Canada, 2024). En ese mismo afio, las ventas de vino tinto repre-

sentaron un 48,3% (CAD 1.380,8 millones) del total, seguido por aquellas de vino blanco (33,2%; CAD
951,2 millones), y vinos espumosos (8,2%; CAD 234,8 millones).

En 2023, Argentina fue el noveno proveedor de vinos de Ontario, abarcando un 2,3% del mercado
(Tabla 9).

Tabla 9. Ontario: importaciones de vinos (P.A. 2204) por pais proveedor (afio 2023)

# Pais Valor (millones CAD) %
1 Estados Unidos 237,2 29,7
2 Italia 196,8 24,6
3 Francia 132,2 16,5
4 Australia 54,5 6,8
5 Nueva Zelanda 43,4 54
6 Chile 32,5 4.1
7 Esparia 32,4 4,1
8 Portugal 21,4 2,7

| o Argentina 18,1 23 |
10 Sudafrica 12,3 15
Total 799,5 100

Fuente: Government of Canada

En 2023, el tipo de vino argentino mas vendido en Ontario fue el de “uva con un grado alcohdlico
entre a 13,7% Yy 14,9%, en una presentacion de hasta 2 litros” (P.A. 2204.21.21.00), registrando ventas
por CAD 9,1 millones, y abarcando el 50,6% del total de las importaciones de Ontario de vinos prove-
nientes de Argentina y el 5,2% del total de importaciones de Ontario de vinos de dicha presentacion.

Quebec

La Sociedad de Alcohol de Quebec (SAQ, por sus siglas en frances) es la organizacion estatal

encargada de la venta y distribucion de alcohol dentro de la provincia de Quebec. Para mayor informacion
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acerca del mercado de vinos en Quebec y de su sistema de importacion y comercializacion, se recomienda

visitar el sitio web de Argentina Trade Net, que contiene una informe de vinos argentinos en la Provincia

de Quebec, elaborado por el Consulado de Argentina en Montreal.

En 2023, las ventas de vinos alcanzaron un 42,6% (CAD 2.767,4 millones), siendo la bebida
alcohdlica con mayores ventas, correspondiente a un incremento interanual del 3,5% (CAD 93,2 millo-
nes). En ese mismo afo, las ventas de vino tinto representaron un 50,3% (CAD 1.399,8 millones) del
total, seguido por el vino blanco (35,3%; CAD 977,5 millones), y vinos espumosos (7,7%; CAD 213,2
millones) (Statistics Canada, 2024).

En 2023, Argentina fue el décimo proveedor de vino de Quebec, con ventas por un total de CAD
15,5 millones y abarcando un 1,4% del mercado (Tabla 10). El afio anterior habia registrado un nivel de
comercio de CAD 19,7 millones y una participacion del 1,8%.

Tabla 10. Quebec: importaciones de vinos (P.A. 2204) por pais proveedor (afio 2023)

1 Francia 421,4 38,9
2 Italia 267,9 24,8
3 Esparfia 108,2 10,0
4 Estados Unidos 85,6 7,9
5 Portugal 38,3 3,5
6 Australia 37,0 3,4
7 Sudaéfrica 20,8 1,9
8 Chile 20,1 1,9
9 Nueva Zelanda 19,6 1,8
| 10 Argentina 15,5 1,4 |
Total 1.082,3 100

Fuente: Government of Canada

En 2023, el tipo de vino argentino més comercializado en Quebec fue el “uva con un grado
alcohdlico entre a 13,7% y 14,9%, en una presentacion de hasta 2 litros” (P.A. 2204.21.21.00), alcan-
zando CAD 6,2 millones, abarcando el 40,2% del total de las importaciones de Quebec de vinos prove-

nientes de Argentina y un 3,5% del total de importaciones de Quebec de vinos de dicha presentacion.

British Columbia

La BC Liquor Distribution Branch es la entidad gubernamental responsable de distribuir produc-
tos de alcohol y cannabis en la provincia de British Columbia. En 2023, la de “Spirits” alcanzo el 31,6%

(CAD 1.069,7 millones) de la venta de licor en la provincia de British Columbia. Por su lado, la venta de
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vino represent6d un 27,5% (CAD 932,1 millones) de las ventas totales de bebidas alcohdlicas. En ese
mismo afio, las ventas de vino tinto representaron un 54,6% (CAD 509,3 millones) del total de las ventas
de vino, seguido por aquellas de vino blanco (33,8%; CAD 315,2 millones), y vinos espumosos (8,7%;
CAD 80,6 millones) (Statistics Canada, 2024).

En 2023, Argentina fue el séptimo proveedor de vino de British Columbia, con ventas por un

total de CAD 13,5 millones y abarcando un 4,4% del total (Tabla 11). El afio anterior habia registrado
un nivel de comercio de CAD 17,1 millones, y una participacion del 5%.

Tabla 11. British Columbia: importaciones de vinos (P.A. 2204) por pais proveedor (afio 2023)

# Pais Valor (millones CAD) %

1 Estados Unidos 76,4 24,6
2 Francia 59,1 19,0
3 Italia 50,4 16,2
4 Australia 36,2 11,7
5 Nueva Zelanda 30,2 9,7
6 Chile 19,5 6,3
| 7 Argentina 13,5 44 |

8 Espafia 9,8 3,2
9 Sudafrica 5,2 1,7
10 Portugal 5,0 1,6

Total 310,5 100

Fuente: Government of Canada

En 2023, el tipo de vino argentino mas vendido en British Columbia fue el “vino de uva con un
grado alcoholico entre a 13,7% y 14,9%, en una presentacion de hasta 2 litros” (P.A. 2204.21.21.00),
registrando ventas por CAD 7,3 millones, abarcando el 54,3% del total de importaciones de British Co-
lumbia de vinos provenientes de Argentina, y un 10,1% del total de importaciones de British Columbia

de vinos de dicha presentacion.

Aranceles

La Tabla 12 contiene los aranceles de cada una de las partidas arancelarias de aquellos vinos que

registraron en 2023 el mayor comercio desde Argentina hacia Canada.
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Tabla 12. Aranceles segun P.A. top 5 Importaciones de vinos argentinos por clasificacion 2023.

2204.21.21.00

2204.21.10.92

2204.21.10.91

2204.21.10.99

2204.22.21.00

Vino de uvas frescas, incl. vinos encabezados y mostos de uva cuya fermentacion se haya
detenido afiadiendo alcohol, en recipientes de <= 2 | (excepto vino espumoso) : Vino, con un
grado alcohdlico volumétrico superior a 13,7 % vol pero inferior o igual a 14,9 % vol (ver
link)

Vino de uvas frescas, tinto, incluidos los vinos encabezados; mosto de uva, excepto el de la
partida 2009: Los demas vinos; mostode uva con fermentacion impedida o detenida por la
adicién dealcohol: En recipientes de capacidad inferior o igual a 2 litros: Vino, con un
grado alcoholico volumétrico inferior o igual a 13,7% vol. (ver link)

4.68 ¢/litro

1.87 ¢/litro

Vino de uvas frescas, blanco, incluidos los vinos encabezados; mosto de uva, excepto el de
la partida 2009: Los demas vinos; mostode uva con fermentacion impedida o detenida por la
adicién dealcohol: En recipientes de capacidad inferior o igual a 2 litros: Vino, con un
grado alcohélico volumétrico inferior o igual a 13,7% vol. (ver link)

1.87 ¢/litro

Vino de uvas frescas, otros, incluidos los vinos encabezados; mosto de uva, excepto el de la
partida 2009: Los demas vinos; mostode uva con fermentacion impedida o detenida por la
adicién dealcohol: En recipientes de capacidad inferior o igual a 2 litros: Vino, con un
grado alcohdlico volumétrico inferior o igual a 13,7% vol. (ver link)

1.87 ¢/litro

Vino de uvas frescas, incl. Vinos generosos y mostos de uva cuya fermentacién se haya de-
tenido por adicién de alcohol, en envases de > 2 | pero <= 10 | (exc. vino espumoso): De 0%
grado alcohélico volumétrico inferior o igual a 14,9% vol. (ver link)

Los vinos a granel, bajo la partida 2204.29, no pagan arancel.

Para mayor informacion acerca de los aranceles de las otras partidas arancelarias de distintos

vinos, se sugiere consultar el sitio web Customs Tariff 2023, dependiente de la Agencia de Servicios de
Frontera de Canada (CBSA).

Etiquetado y requisitos

A continuacion, se ilustra un esquema general elaborado por La Junta de Control de Bebidas

Alcohdlicas de Ontario (LCBO), acerca de como debe ser el etiquetado de productos que cumplen el

estandar para ser clasificados como vinos, segun la Division 2 de Regulaciones de Alimentos y Medica-

mentos.
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Frente (LCBO, 2020)

K \ La vifieta y el nombre de la marca del producto son opcionales, pero

no deben inducir a error ni implicar irresponsabilidad de uso del producto

XYX | | cuando se usa.

. Nombre comun / La declaracion del nombre comin debe ser bilingte.
Vineyards Los nombres de las variedades no son aceptables como nombres comu-
nes. Esta permitido usar un adjetivo (por ejemplo, vino tinto/vin rouge).
Altura minima 1,6 mm.

Wine/vin Pais de origen/ Se requiere declaracion bilingtie de pais de origen, altura
minima 1,6 mm.
Product of Canada Nota: Los vinos producidos en Canadé.a partir de uvas o jugos impor-
. tados no pueden declararse como canadienses.
Produit du Can- Consulte la informacion especifica del producto para vino en el sitio web

de la CFIA para conocer las declaraciones aceptables.

— | Cantidad neta / El tamafio minimo de los caracteres numéricos varia
segun el &rea de superficie del contenedor. El tamafio minimo para una

QO mL: 12.5% a|c./vo|/ botella de 750 ml 0 1,5 | es de 3,2 mm. Vea las Regulaciones de Alimen-

tos Seguros para los canadienses, Anexo 6 para otros tamafios de conte-
nedores. Los volumenes inferiores a 1 litro deben expresarse en ml.Los

volimenes inferiores a 1 litro deben expresarse en ml. Los volimenes de

Grado alcohélico / Es/te es el formato bi- un litro y mas deben expresarse en litros (L). El tamafio minimo de mL o
lingle para la declaracion de alcohol. La L es de 1,6 mm, basado en la letra mintscula “m”

letra mas pequefia debe tener al menos 1,6

mm de altura. “alc. X.X% vol.” también se Campo de vision tnico / EI nombre comdn, la cantidad neta, el grado
acepta como bilingue. alcohdlico y el pais de origen deben ser visibles en un solo campo de

vision (no dividido entre las etiquetas delantera y trasera). Estos articulos
obligatorios pueden estar juntos en la etiqueta delantera o trasera.

Atras

Declaracion de alérgenos / Se requiere una declaracion de alérgenos para
- - los vinos (a menos que no se utilicen ingredientes alergénicos). El alérgeno
Contains: Sulphites, Egg mas comun en el vino son los sulfitos afiadidos. Declaracion declarificante
Contient: Sulfites, Oeuf alergénico. (por ejemplo, pescado (isglass), huevo (albimina), leche (ca-
seina)) si el vino contiene residuos de los agentes (es decir, no filtrado fina-
mente). Los vinos y vermuts aromatizados pueden tener otros ingredientes
alergénicos que requieren declaracion enesta declaracion. La declaracion
debe aparecer en un recuadro y ser textonegro sobre fondo blanco.

Additional copy\
_ Copia adicional/Cualquier copia o declaracidn no debe ser engafiosa oim-

Produced by/Produit par: plicar un uso irresponsable del producto. No requiere ser bilingiie.

Companv. Citv. Province/ Nombre y direccion del distribuidor / Solicite el nombre y la direcciondel
pany, Lity, \\ fabricante o importador canadiense. La informacion del importador debe ir
State, Country precedida de "importado por / importé pour”. (El importador estadouni-

dense debe ser eliminado o precedido de "Importado en EE. UU. por".)
Debe tener un minimo de 1,6 mm de altura segun el minuscula“o”. El nombre

‘ |‘|HHH”H H‘ ||“| . pais e inglés =

L1234 El cddigo de barras GTIN debe aparecer en todas las unidades de ventaal

consumidor. Se requiere un aumento minimo del 80 %. Los caractereslegi-

bles por humanos deben estar a la izquierda (si la ubicacion es vertical) y
en la parte inferior (si colocacion horizontal).

Declaraciones organicas / La etiqueta de
un producto organico debe tener una de-
claracion organica bilingie
"organico/biolégico” y llevar el nombre
del organismo de certificacion que certi-
fico el producto como organico seginla
parte 13 del SFCR

Codigo de lote / Todas las unidades de venta deben llevar un codigo de
lote. Un cddigo de lote puede ser numérico, alfabético o alfanumérico y
debe ser facilmente discernible y legible. -



https://www.doingbusinesswithlcbo.com/content/dbwl/en/basepage/home/quality-assurance/quality-assurance-policies---guidelines/labelling/simplified-labelling-requirements/wine/_jcr_content/content1/attachments/file.res/Simplified%20Labelling%20Guidelines-Wine.pdf

Para tener un panorama mas claro de los requisitos de etiquetado que exige el gobierno canadiense,
les recomendamos visitar el siguiente link del Canadian Food Inspection Agency.

Adicionalmente, para todas las subcategorias de productos del capitulo 2204, existen aproxima-
damente 45 requisitos que deben ser cumplidos para poder ingresar al territorio canadiense. Para mas

informacion, ver la Tabla 13 y sus enlaces.

Tabla 13. Requisitos de importacion de vinos

Vino de uvas frescas, incl. vinos encabezados y mostos de uva cuya fermentacion se haya detenido afia-
2204.21.21.00 diendo alcohol, en recipientes de <= 2 | (excepto vino espumoso) : Vino, con un grado alcohélico volu-
métrico superior a 13,7 % vol pero inferior o igual a 14,9 % vol (ver link)

Vino de uvas frescas, tinto, incluidos los vinos encabezados; mosto de uva, excepto el de la partida
2009: Los demas vinos; mostode uva con fermentacion impedida o detenida por la adicion dealcohol:
En recipientes de capacidad inferior o igual a 2 litros: Vino, con un grado alcohélico volumétrico infe-
rior o igual a 13,7% vol. (ver link)

2204.21.10.92

Vino de uvas frescas, blanco, incluidos los vinos encabezados; mosto de uva, excepto el de la partida
2009: Los demas vinos; mostode uva con fermentacion impedida o detenida por la adicion dealcohol:
En recipientes de capacidad inferior o igual a 2 litros: Vino, con un grado alcohdlico volumétrico infe-
rior o igual a 13,7% vol. (ver link)

2204.21.10.91

Vino de uvas frescas, incl. Vinos generosos y mostos de uva cuya fermentacién se haya detenido por
2204.22.21.00 adicién de alcohol, en envases de > 2 | pero <= 10 | (exc. vino espumoso): De grado alcoholico volu-
métrico inferior o igual a 14,9% vol. (ver link)

Vino de uvas frescas, otros, incluidos los vinos encabezados; mosto de uva, excepto el de la partida
2009: Los demas vinos; mostode uva con fermentacion impedida o detenida por la adicion dealcohol:
En recipientes de capacidad inferior o igual a 2 litros: Vino, con un grado alcohdlico volumétrico infe-
rior o igual a 13,7% vol. (ver link)

International Trade Center. Market access conditions. Customs Tariffs. Regulatory Requirements

2204.21.10.99

Para mayor informacion acerca de los requisitos de informacion de las otras partidas arancelarias

correspondientes a distintos vinos, se sugiere consultar el sitio web del International Trade Centre, en la

seccion de Market Access Map.

Principales importadores y puntos de venta

La venta de vino en Canada esté regulada a nivel provincial, lo que da lugar a normas de
mercado Yy restricciones muy diferentes entre sus provincias. Los principales mercados, como Quebec y
Ontario, funcionan dentro de un sistema de monopolio gubernamental, en el que las juntas provinciales
de licores actian como unico importador y distribuidor de bebidas alcoholicas. Las ventas a los consu-

midores finales pueden realizarse a traves de una serie de canales de venta al por menor, como la venta
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al por menor del gobierno, las tiendas de alimentos y las ventas a domicilio. British Columbia es un
sistema de modelo mixto, con un canal de distribucion y tiendas minoristas gestionadas por el gobierno,
asi como una red de tiendas privadas. Alberta es la Unica provincia con un mercado de alcohol comple-
tamente abierto y privado, lo que permite a las numerosas tiendas privadas trabajar con importadores y
distribuidores o por su cuenta para abastecerse de productos importados.

De esta manera, cualquier empresa que desee realizar negocios con las diferentes organi-
zaciones provinciales de venta de alcohol, necesita ante todo contar con los servicios de un agente, el
cual va a representar sus intereses, realizando la comercializacion, promocion y distribucion aquellos
productos que representan. Para poder ejercer dichas funciones, los agentes deben estar certificados ante
las diferentes organizaciones provinciales de ventas de alcohol.

Por lo tanto, los datos de contacto que se muestran a continuacion (a excepcién de aquellos
de la provincia de Alberta), se muestran a modo de referencia, debido a que es necesario entrar en con-

tacto con un agente especializado para poder promocionar vinos con cada entidad provincial.

Liquor Control Board of Ontario (LCBO)

Es una empresa del gobierno de Ontario y uno de los mayores compradores y minoristas de be-
bidas alcohodlicas del mundo. A través de una extensa red de locales de venta al publico, LCBO ofrece
mas de 28.000 productos anuales, de mas de 80 paises, a consumidores y establecimientos autori-

zados.

Datos de contacto:

100 Queens Quay E 9th Floor, Toronto, ON, M5E 0C7

Tel.: (416) 365-5900

Email: convenienceoutlets@Ilcbo.com, hellob2b@Icbo.com, pricing@Icbo.com

Web: https://hellolcbo.com/app/home

Contacto: Sandra Marielasilva Castaneda - Especialista en Adquisiciones (sandra.castaneda@Icbo.com)

Société des Alcools du Quebec (SAQ)

La misién de SAQ es vender bebidas alcohdlicas ofreciendo una amplia gama de productos de
calidad en todas las regiones de Quebec. Hace su negocio con respeto por las comunidades y el medio

ambiente, asegurandose de que crea valor para los quebequeses.
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Datos de contacto:

7500, rue Tellier, Montréal, QC, HIN 3W5

Tel.: (514) 254-2020

Email: c.appels@sag.gc.ca, commandes.privees@sag.gc.ca

Web: https://www.sag.com/

Contacto: George Sleiman - Analista de Adquisiciones (g.sleiman@saq.qc.ca)

BC Liquor Distribution Branch (LDB)

El LDB es una de las dos ramas del gobierno de British Columbia responsables de la distribucion
al por mayor y la venta al por menor de bebidas alcoholicas y cannabis no medicinal. Si bien no es una
empresa publica, la LDB debe cumplir con los requisitos de cualquier otra agencia dependiente de la

Corona.

Datos de contacto:

3383 Gilmore Way Burnaby, BC, V5G 4S1

Tel.: (604) 252-7400

Email: inquiries@bcliquorstores.com

Web: https://www.bcldb.com/about/contact

Contacto: Carol McDonald - Jefe de Compras (carol.mcdonald@bcldb.com)
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Empresas importadoras de Alberta

PACIFIC WINE & SPIRITS INC

Suite 201, 10430 — 61 Avenue NW
Edmonton, AB

T6H 2J3

Tel.: (302) 644-7080

Website: https://pacificwineandspirits.com/

Contactos: Darren Siddorn — Compras (da-
rrens@pacificwineandspirits.com)

METROVINO INC

722 11th Avenue SW

Calgary, AB

T2R OE4

Tel.: (403) 205-3356

Email : wine@metrovino.com

Website: https://pacificwineandspirits.com/

Contactos: Richard Harvey — CEO (rich-
ard@metrovino.com)

HIGHLANDER WINE & SPIRITS

1000-10 Aspen Stone Blvd SW

Calgary, AB

T3H 0K3

Canada

Tel.: (403) 640-7759

Email : https://highlanderwine.com/contact/
Website: https://highlanderwine.com/locations/bin-

905/

Contactos: Tim Harder — Gerente de compras
(tim@highlanderwine.com)

THE WINE CELLAR INC

12421 - 102 Ave,

Edmonton, AB

T5N 0M2

Canada

Tel.: (780) 488-9463

Email : thewinecellar@wcellar.ca
Website: https://thewinecellar.ab.ca/

Contactos: Dom Manocchio — Agente de vinos
(dom@wcellar.ca)

VENDEMNIA INTERNATIONAL WINES INC
8001 21 St NE

Calgary, AB

T2E 8H2

Canada

Tel.: (403) 250-8137

Email :

Website: www.vendemmia.ca

Contactos: Matteo Bellusci — Director de Opera-
ciones (matteo@vendemmiainternational.com)

RICHMOND HILL WINES

371551 St SW

Calgary, AB

T3E 6V2

Canada

Tel.: (403) 686-1980

Email : devand@richmondhillwines.com
Website: https://www.richmondhillwines.com/

Contactos: Devan Decksheimer — Director de ventas
(devand@richmondhillwines.com
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AVISO LEGAL Esta lista fue elaborada por la Seccion Econdmica y Comercial de la Embajada Argentina en
Ottawa utilizando el Canadian Importers Database y Zoominfo como fuentes. Los datos contenidos en ella fueron
verificados por Gltima vez el 21 de julio de 2023.

La Embajada no asume ninguna responsabilidad por pérdidas, costes, reclamaciones, gastos o dafios de cualquier
tipo, directos o indirectos, que puedan surgir como consecuencia de contactar con las empresas que aparecen en
este listado.

Ferias y eventos

Vancouver International Wine Festival (24 de febrero al 3 de marzo de 2024): la principal feria de
vinos de Canada, considerada como una de las mas importantes de América del Norte, recibe anualmente
aproximadamente 44.000 personas, siendo un de las mayores atracciones el “Tasting Room”, donde el
publico puede elegir entre aproximadamente 800 vinos en cuatro degustaciones internacionales, y los
profesionales de la industria pueden probarlos en dos degustaciones comerciales.

Cada ario, el festival se enfoca en una region o pais diferente. La region destacada tiene su propia seccion
en la sala de degustacion y ofrece seminarios tematicos y maridajes de comida y vino durante toda la

semana. En 2024, el festival celebrara los vinos de Italia.

En laedicion de 2023, la region tematica fue Sudamérica, con especial énfasis en Argentina, Chile, Brasil
y Uruguay. En el siguiente link se encuentran las diferentes bodegas argentinas que fueron parte del

evento.

Web: https://vanwinefest.ca/

Email; admin@vanwinefest.ca

La Grande Dégustation (28 al 30 de noviembre, 2024): evento de renombre internacional organizado
por la Asociacion de Vinos, Cervezas y Bebidas Espirituosas de Quebec (A3 Québec) y la Société des
alcools du Quebec (SAQ). Tiene lugar todos los afios en Montreal y es abierto al publico mayor de 18

anos.

La compra de un boleto da acceso a una persona por un dia incluye una copa de degustacion entregada
en el lugar. Las degustaciones tienen varios precios y se pagan en cupones de degustacion, los cuales se

encuentran a la venta en el sitio web del evento.
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En su edicion de 2016, Argentina fue uno de los paises productores de vinos destacados del evento, con

su produccién exclusiva de vino Torrontés (Elle Quebec, 2016).

Web: https://www.lagrandedeqgustation.com/

Email: info@a3gquebec.com

Enfoque recomendado de ingreso al mercado

Por la naturaleza federal y descentralizada de Canada, la venta de vino se encuentra regulada por
diferentes organizaciones provinciales, dando normas y restricciones que pueden variar ampliamente
entre provincias. Por lo tanto, puede ser mas provechoso concentrarse en penetrar en una region que
disefiar una estrategia Unica para todo el pais.

En las provincias canadienses en las que existe un monopolio rara vez se tendra un trato directo
con ellos para la venta. En su lugar, la bodega deberd nombrar un agente, que debera estar registrado y
quien representara a la bodega ante el monopolio. Lo mejor es contratar los servicios de un agente ya
registrado. De no ser posible, y a modo de referencia, se enumeran los requisitos que deben cumplir los
diferentes agentes de venta de alcohol ante los diferentes organismos provinciales encargados de su venta

y distribucion:

Nombramiento de un Agente ante el Liquor Control Board of Ontario (LCBO)

La Seccion 11 de la Ley de Licencias de Bebidas Alcohdlicas requiere que los Agentes tengan
una licencia de AGCO (Alcohol and Gaming Commission of Ontario) con el fin de solicitar pedidos de

bebidas alcohdlicas en Ontario en nombre de un fabricante de bebidas alcohdlicas. Los agentes solo
pueden buscar, recibir, tomar o solicitar una orden para la venta de licor en nombre de un fabricante, pero
no pueden vender licor. Un "fabricante™ significa una persona u organizacion que produce licor para la

venta.

Requisitos Obligatorios de los Agentes

e Tener una licencia para representar a un fabricante, emitida por la Comision de Juegos y Alcohol
de Ontario (AGCOQ), en virtud de la Ley de Licencias de Bebidas Alcohdlicas, R.S.0. 1990,
c.L.19.
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e Presentar su licencia para representar a un fabricante ante LCBO, enumerando todos los fabri-

cantes/proveedores que representan, previa solicitud.

e Cumplir con todas las leyes aplicables y los términos y condiciones de cualquier permiso, auto-

rizacion o licencia emitida por la LCBO o la AGCO.

e Cumplir con los términos y condiciones de todos los programas administrados por la LCBO en

los que participa el Agente.

Para conocer en mayor profundidad acerca de los requisitos y responsabilidades de un agente ante
LCBO, se recomienda revisar el siguiente link. A su vez, para tener una lista de algunos de los agentes
habilitados en Ontario, se recomienda visitar el sitio web de Drinks Ontario, donde se enumera a sus

miembros y los productos que representan. Tenga en cuenta que no todos los agentes con licencia en

Ontario son miembros de Drinks Ontario, ya que la membresia es voluntaria.

Nombramiento de un Agente ante la Société des Alcools du Quebec (SAQ)

Tal como lo define el SAQ, un agente es una persona o empresa debidamente autorizada por un
proveedor para representarlo en el mercado de Quebec y tiene el mandato de realizar, entre otras cosas,

diversas actividades de caracter promocional relacionadas con los productos del proveedor.

Los agentes deben:
e Tener una direccién comercial en Quebec.

e Estar registrado en Reqistre des entreprises del gobierno de Quebec con las siguientes especifi-

caciones:

- Mandato: agencia de representacion de bebida alcohdlica con dominio de la promocion

de la venta y promocion de bebidas alcohdlicas

- Tener numeros validos de impuestos sobre bienes y servicios (GST) y de impuestos sobre
las ventas de Quebec (QST)

- Diligenciar el formulario de nuevo agente

- El agente debe completar el formulario de datos bancarios en linea para enviar su propia

- 26 -


https://www.doingbusinesswithlcbo.com/content/dbwl/en/basepage/home/new-supplier-agent/findanagent/RoleofSupplierandAgents.html
mailto:https://www.drinksontario.com/find-an-agent
https://www.quebec.ca/entreprises-et-travailleurs-autonomes/migration-registraire
http://marketing.saq-b2b.com/SAQ_B2B/Politiques_et_Normes/Formulaire_Nouvel_Agent_ANG.docx
https://marketing.saq-b2b.com/SAQ_B2B/Formulaire_Creation_ANG.pdf

informacién bancaria (no los datos bancarios del proveedor) a comptabilitefournis-

seurs@sag.gc.ca

Para conocer en mayor profundidad acerca de los requisitos y responsabilidades de un agente ante

SAQ, se recomienda revisar el siguiente link.

Nombramiento de un Agente ante el BC Liquor Distribution Branch (LDB)

El propdsito de la licencia de agente es promover y comercializar productos de licor producidos
por fabricantes fuera de la provincia de British Columbia. Hay dos licencias separadas que son necesarias

para ser un agente autorizado (cuya tarifa de solicitud alcanza los 200 ddlares canadienses):
- Licencia de agente de la Rama de Regulacion de Licores y Cannabis

- Licencia de Agente de Importacion de la Sucursal de Distribucion de Licores

Para registrarse como agente, es necesario contar con:

- Un namero comercial emitido por la Agencia Tributaria de Canada (los primeros nueve

digitos de su nimero de registro GST/HST)
- Fotocopias de prueba de identidad

- Un acuerdo valido para representar a un proveedor de importacion
Para conocer en mayor profundidad acerca de los requisitos y responsabilidades de un agente ante
el LDB, se recomienda revisar el siguiente link.

Practicas recomendadas

- Participar en ferias comerciales (ver Ferias y Eventos), ya que los compradores o sus agentes

suelen asistir a ellas. Ademas, pueden ser una invaluable fuente de inteligencia de mercado.

- Esta Representacion y los Consulados Generales de Argentina en Canada proporcionan distintos

tipos de ayuda, desde la confeccion de listados de contactos de compradores canadienses, hasta

el armado de agendas de negocios.

- Aprovechar las visitas de compradores canadienses a nuestro pais, como las que se producen en

el marco de las rondas de negocios organizadas por la Agencia Argentina de Inversiones y Co-

mercio Internacional.
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- Contactar a la Camara de Comercio Argentino-Canadiense

Ademas de los recursos anteriores, esta Representacion publica anualmente una Guia de Nego-

cios de Canada, donde podré encontrar informacion relevante sobre el mercado local, en particular si

planea realizar un viaje de negocios.
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N Argentina

Trade Net

Ante cualquier duda, comuniquese con la Embajada Argentina en Canada

comercialecana@cancilleria.gob.ar

https://www.cancilleria.gob.ar/es/argentinatradenet
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